YAKIN DOGU UNIiVERSITESI DISA ACIK DERSLER KOORDINATORLUGU

Okul/Fakiilte: IKTISADI VE IDARI BILIMLER FAKULTESI
T Boliim/Program: Isletme - ingilizce

Ders Dili: English Ders Kodu: MAN470
DersTiirkce ismi: GIRISIMCILIK

Ders Ingilizce Ismi: ENTREPRENEURSHIP

Dersi Verecek: Uzm. Berk TUNCALI

Dersin Tiirii: SECMELI Dersin Seviyesi: LISANS

Yl 4 Semester 8 Donem: 8

Ders Kredisi: 3 AKTS Kredisi: 6 Ders Isleme Bicimi: YUZ YUZE
Teori(saat/hafta): 3,00 Uygulama(saat/hafta): 0,00 Laboratuar(saat/hafta): 0,00
Dersin icerigi: This course is designed to introduce students to the concept of

entrepreneurship, a manageable process that can be applied across careers and
work settings. It focuses on building entrepreneurial attitudes and behaviors
that will lead to creative solutions within community and organizational
environments. Course topics include the history of entrepreneurship, the role
of entrepreneurs and intrapreneurs in the 21st century global economy, and the
identification of entrepreneurial opportunities.
This course will analyze what are the roles of entrepreneurs in the economy,
how do entrepreneurs think?, Dos and Don'ts of entrepreneurship, how to
create a business plan, importance of entrepreneurs, forms of business
ownership, Buying Existing Businesses, Global Aspects of Entrepreneurship
and the Marketing Plan.

Ogrenme Kazammlari:  ilgili kavramlari/kuramlari anlayabilecek
[lgili kavram/kuramlarin gegerliligini tarigabilecek
[lgili kavram/kuramlarin, gergek hayattaki muhtemel uygulamalarini
tartisabilecek ve Oneriler sunabilecek
Ilgili kavram/kuramlar1 gerek hayata/verilen diger durumlara/vakalara
uygulayabilecek
Ilgili kavram/kuramlarin gergek hayatta var olan uygulamalarini elestirel
olarak analiz edebilecek
Farkli kavram ve kuramlar1 kendi 6zgiin yaklasimlarini yaratbilmek i¢in
sentezleyebilecek
[lgili kavramlarla ilgili 6zgiin bir yaklasim gelistirebilecek
Sunum(lara)a hazirlik
Verilen olgiitlere gore kendi ¢alismalarini degerlendirebilecek
Verilen olgiitlere gore arkadaslarmin ¢aligmalarini degerlendirebilecek
Verilen parametreler ¢er¢evesinde yeni bir iiriin gelistirebilecek/yaratabilecek
Verilen calismay1 bagimsizca yiiriitebilecek
Verilen bir ¢alisma iizerinde grup halinde ¢aligsabiliecek
Ilgli kavramlar1 sayabilecek ve agiklayabilicek
Ogrenmenin degerini takdir edecek
Hedeflenen becerileri gelistirebilecek

Dersin Amaclari:



Ogrenci Is Yiikii:

AKTS Formiilii:

Kaynaklar:

Degerlendirme:

Ise Yerlestirme(Staj):

On Kosul Ders Kodlari:

1. Hafta (19 — 23 Eyliil)
2. Hafta (26 — 30 Eyliil)
3. Hafta (3 — 7 Ekim)

4. Hafta (10 — 14 Ekim)
5. Hafta (17 — 21 Ekim)

6. Hafta (24 — 28 Ekim)

7. Hafta (31 - 4 Kasim)

Belirlenen kavram(lart) agiklamak/anlatmak

Ilgili kavram(lar)la alakal farkindalik yaratmak ve bunu gelistirmek.
Belirlenen kavram(lar)in gecerliligini tartigmak.

Secilen/belirlenen becerileri gelistirmek

Segilen konularin derinlemesine/detayli bir sekilde incelemek

Belirlenen kavram/kuram/konularla ilgili 6grencilerin var olan bilgilerini
gelistirmek

Segilen kavramlar baglaminda 6grencilerin fikirlerini/bilgilerini/kavrayislarini
gelistirmek

Belirlenen kavram/kuram/konularla ilgili 6grencilerle var olan bilgilerini
yenilemek

Yeniligi tegvik etmek

Elestirel diisiinceyi gelistirmek

Ders saatleri

Ara smav

Final siavi

Final siavina hazirlik
Sunum(lar)
Sunum(lara)a hazirlik
Proje yazimi

Grup calismasi

Sinif i¢i tartisma(lar)
Kisa sinav(lar)

Kisa sinav(lar)a hazirhk
Odev(ler)

Total workload150

Total workload / 25 hours150 /25 = 6.24

ECTS credits for the course6

1. Thomas W Zimmerer, Norman M Scarborough (2005) Essentials of
Entrepreneurship and small business management, Fourth Edition, Pearson,
USA.

2. Norman M Scarborough, Thomas W Zimmerer (2006) Effective Small
Business Management and Entrepreneurial Approach, Eighth Edition, Pearson,
USA.

Mid-term Examination: 25%
Final Examination 1 35%
Project: 15%

Quiz : 10%

Homework: 10%
Participation & Attendance: 5%

MAN102,MARK303,FIN301
Chapter.1 - The Foundations of Entrepreneurship a)What is an entrepreneur b)
The power of small business ¢)Avoiding pitfalls

Chapter.2 - Inside the Entrepreneurial Mind a)Creativity and Innovation b)
Protecting your ideas

Chapter.3 - Strategic Management and the Entrepreneur a)Strategic
Management Process b)Competition

CASE STUDY I

Chapter.4 - The Forms of Business Ownership a)Sole Proprietorship b)
Partnership c)Franchising d)Corporations

Chapter.5 - Buying Existing Businesses a)Acquiring a Business b)
Negotiating the Deal
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8. Hafta (7 - 11 Kasim) Chapter.11 - Crafting a Wining Business Plan a)Elements of Business Plan b)
Making the Business Plan Presentation

9. Hafta (14 — 18 Kasim) CASE STUDY II
10. Hafta (21 — 25 Kasim) Chapter.9 - Managing Cash Flow a)Cash Management

11. Hafta (28 - 2 Aralik) Chapter.6 - Building a Powerful Marketing Plan a)Guerilla Marketing b)
Pinpointing Target Market c)Marketing Mix

12. Hafta (5 — 9 Aralik) Chapter.7 - E-Commerce and the Entrepreneur a)Selling on the web b)Myths
of E-Commerce c)Strategies or online Success

13. Hafta (12 -16 Aralik) PROJECT PRESENTATIONS
14. Hafta (19 - 23 Aralik) PROJECT PRESENTATIONS
15. Hafta (24 — 30 Aralik) FINAL SINAVLARI HAFTASI
16. Hafta FINAL SINAVLARI HAFTASI
17. Hafta

18. Hafta

19. Hafta

20. Hafta

21. Hafta

22. Hafta

23. Hafta

24. Hafta

25. Hafta

26. Hafta

27. Hafta

28. Hafta




