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Bu derste 6grenciler saglik hizmetlerinde pazarlamaya yonelik temel bilgileri
aldiktan sonra projeleri ile segilen saglik problemine ¢6ziim bulmak ve
iyilestirmeye yonelik proje ¢alismasinda bulunurlar.

Ogrenme Kazammlari:  {lgili kavramlary/kuramlari anlayabilecek

Dersin Amaclari:

Ilgili kavram/kuramlarin gecerliligini tarisabilecek

Ilgili kavram/kuramlarin, gergek hayattaki muhtemel uygulamalarini
tartisabilecek ve oneriler sunabilecek

Ilgili kavram/kuramlari gergek hayata/verilen diger durumlara/vakalara
uygulayabilecek

Ilgili kavram/kuramlarin gergek hayatta var olan uygulamalarini elestirel
olarak analiz edebilecek

Farkli kavram ve kuramlar1 kendi 6zgiin yaklasimlarini yaratbilmek i¢in
sentezleyebilecek

flgili kavramlarla ilgili 6zgiin bir yaklasim gelistirebilecek
Sunum(lara)a hazirlik

Verilen olgiitlere gore kendi ¢alismalarini degerlendirebilecek

Verilen olgiitlere gore arkadaslarinin ¢calismalarini degerlendirebilecek
Yeni yaklasim gelistirebilecek/yaratabilecek

Verilen parametreler ¢ercevesinde yeni bir iiriin gelistirebilecek/yaratabilecek
Verilen ¢alismay1 bagimsizca yiiriitebilecek

Verilen bir galigsma tizerinde grup halinde ¢aligabiliecek

flgli kavramlari sayabilecek ve aciklayabilicek

Ogrenmenin degerini takdir edecek

Akademik bir makale iiretmek i¢in segilen kaynak gosterme bigiminin
ilkelerini uygulayabilecek

Hedeflenen becerileri gelistirebilecek

Diger



Ogrenci Ts Yiikii:

AKTS Formiilii:
Kaynaklar:

Degerlendirme:

Ise Yerlestirme(Staj):

On Kosul Ders Kodlar:
1. Hafta (19 — 23 Eyliil)
2. Hafta (26 — 30 Eyliil)
3. Hafta (3 — 7 Ekim)

4. Hafta (10 — 14 Ekim)
5. Hafta (17 — 21 Ekim)
6. Hafta (24 — 28 Ekim)
7. Hafta (31 - 4 Kasim)
8. Hafta (7 - 11 Kasim)
9

Belirlenen kavram(lart) agiklamak/anlatmak

Ilgili kavram(lar)la alakal farkindalik yaratmak ve bunu gelistirmek.
Belirlenen kavram(lar)in gecerliligini tartigmak.

Secilen/belirlenen becerileri gelistirmek

Segilen konularin derinlemesine/detayli bir sekilde incelemek

Belirlenen kavram/kuram/konularla ilgili 6grencilerin var olan bilgilerini
gelistirmek

Segilen kavramlar baglaminda 6grencilerin fikirlerini/bilgilerini/kavrayislarini
gelistirmek

Belirlenen kavram/kuram/konularla ilgili 6grencilerle var olan bilgilerini
yenilemek

Yeniligi tegvik etmek

Elestirel diisiinceyi gelistirmek

Diger

Derse hazirlik

Ders saatleri

Ara sinav

Ara sinava hazirlik

Final smavi

Final smavina hazirlik

Sunum(lar)

Sunum(lara)a hazirlik

Grup calismasi

Sinif i¢i tartigma(lar)
150/30=5
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Ara Sinav 1 % 30
Proje 1 % 30
Final 1 % 40

Dersin 6n kosulu bulunmamaktadir.

Pazarlamaya Ait Temel Kavramlari

Saglik Hizmetleri ve Ozellikleri

Saglik Mal1 ve Ozellikleri

Saglik Kurumlarinda Hizmet Uretimi Fiyatlandiriimasi
Saglik Hizmetlerinin Dagitilmasi

Saglik Hizmetlerinde Tutundurma

Ara Sinav

Saglik Hizmetlerinde Reklam

. Hafta (14 — 18 Kasim) Saglk Hizmetlerinde Halkla Iliskiler

10. Hafta (21 — 25 Kasim) Saglik Hizmetlerinde Stratejik Pazarlama
11. Hafta (28 - 2 Aralik) Pazarlamada Yeni Yonelimler






